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24 Dni Adwentu… 

- 24 inspiracje 
- 24 porady, jak ulepszyć produkowane przez 

Ciebie treści
- 24 pomysły, jak kontynuować komunikację 

po Black Friday 
- 24 preteksty do kontaktowania się z 

subskrybentami
- BONUS: nie zatrzymujemy się 24.12 tylko 

idziemy dalej! 

To co? Zaczynamy! 



3edrone2022/Cracow/SãoPaulo

Dzień 1 
Jak wygląda temat, który 
przedrze się do skrzynki 
mailowej przebojem? 
Aby Twoje tematy przynosiły jeszcze więcej 
otwarć, pamiętaj, by tworzyć je w duchu 
języka korzyści. Jak zastosować tę technikę 
w komunikacji?

Sprawdź nasze 
porady!

https://docs.google.com/presentation/d/e/2PACX-1vRGK5YtB2eIhoyJAqKCxWkZfsh7JcQSNn4i8BWzCVCLV1m7ZoydcMnnubhYZEGnnQR-hBIb59uhiplz/pub?start=false&loop=false&delayms=3000&slide=id.g15177bcfaf7_0_0
https://docs.google.com/presentation/d/e/2PACX-1vRGK5YtB2eIhoyJAqKCxWkZfsh7JcQSNn4i8BWzCVCLV1m7ZoydcMnnubhYZEGnnQR-hBIb59uhiplz/pub?start=false&loop=false&delayms=3000&slide=id.g15177bcfaf7_0_0
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Dzień 2 
Co to preheader 

Czyli pierwsze zdanie w skrzynce 
pocztowej, które wyświetla się po temacie 
wiadomości. 

Wykorzystaj dodatkową przestrzeń na 
komunikację z klientem, a jednocześnie 
zaintryguj tekstem preheadera! 
Rozpocznij w nim ważny komunikat i w 
połowie zakończ wielokropkiem… 🚀
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Dzień 3 
03.12.2024
Międzynarodowy Dzień Swetra 

Brrr…powiało chłodem! 🥶

Zimno? To się idealnie składa! 
Ponieważ dziś obchodzimy Dzień Swetra! 
Nie mamy w swojej ofercie swetrów, ale mamy dla naszych 
subskrybentów rabat dla ogrzania serca!  

Porada #3: W grudniu zadbaj o różnorodność treści. Walcz 
z monotematycznością. Oprócz rabatów i promocji możesz 
również doradzać swoim subskrybentom jak powinni dbać o 
produkty, aby lepiej im posłużyły. 

https://emojipedia.org/cold-face/
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Dzień 4 
04.12.2024
Światowy Dzień Listy 
Świętego Mikołaja 
Kochany Święty Mikołaju… 🎅󰖢󰖠

Dziś Dzień Listy Świętego Mikołaja, ale jesteśmy 
przekonani, że wśród naszych subskrybentów są 
tylko grzeczne dzieci. Dlatego mamy dla Was 
drobny prezent rabat! Gratulacje! Skonsultowaliśmy 
się ze Św. Mikołajem i jesteś na liście grzecznych 
dzieci! 

Porada #4: Ten dzień to idealna okazja, aby 
posegmentować bazę i wysłać go tylko do lojalnych 
klientów! Jak to zrobić? Newsletter Hub > Odbiorcy 
> Segmenty > BIG/ FREQUENT BUYER 

https://emojipedia.org/santa-claus/
https://emojipedia.org/santa-claus-light-skin-tone/
https://emojipedia.org/santa-claus-medium-skin-tone/
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Dzień 5
Jaki powinien być przycisk 
idealny? 
1. Kolorystyka i kontrast — wyróżnij się!
2. Krótki, zachęcający tekst — zaciekaw!
3. Zgodność z treścią — przedłuż swoją informację z wiadomości!
4. Responsywność — dostosuj go na desktop i mobile!
5. Rozmiar i położenie — umieść go w strategicznym miejscu!

Nie bądź monotonny! Skorzystaj 
z funkcji AI w kreatorze i podkręć 
swój CTA! 
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Dzień 6 
06.12.2024
Mikołajki 
Halo? Czy są tu jakieś grzeczne dzieci? 👀
 
[Imię], myślisz, że jesteś na liście grzecznych dzieci? 
🤔

A Ty co? Zasłużyłeś na prezent w tym roku?

Nie martw się! Jeśli Mikołaj o Tobie zapomniał… 
sklep xyz o Tobie pamięta! 

Porada #6: Skracaj dystans konsument-sklep w 
komunikacji!

https://emojipedia.org/eyes/
https://emojipedia.org/thinking-face/
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Dzień 7
Pomóż w wyborze prezentu

Temat: 🎁 Ostatni dzwonek na genialne prezenty! 🎉

Hej!

Czas ucieka, ale nie dajemy za wygraną! Oto mała dawka genialnych 
pomysłów na prezenty, które zrobią prawdziwe "Wow!" 💫 
Od gadżetów po unikalne skarby dla różnych gustów – mamy wszystko, 
czego potrzebujesz, żeby sprawić uśmiech! 😊

Potrzebujesz wskazówek? Jesteśmy tu, żeby pomóc! 🎯 
Z chęcią poprowadzimy Cię przez ten labirynt prezentowych możliwości.

Wybierz coś wyjątkowego, a zobaczysz, jak Twoje "Dziękuję!" zamienia 
się w "Wow!" 🌟
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Dzień 8
Doceniaj tych, którzy kupują 
u Ciebie duuużo…
Kojarzysz sekcję SEGMENTY w Newsletter Hub?

To idealny moment, aby zwrócić się do tych, którzy 
kupują  u Ciebie najwięcej. To właśnie ta grupa ma 
za sobą wiele pozytywnych doświadczeń 
zakupowych i chętnie skorzysta z Twoich 
produktów, aby obdarować bliskich…lub samych 
siebie. 

Jak to zrobić? Zapraszamy do sekcji ODBIORCY> 
SEGMENTY > MANUALNE > niestandardowe 
filtrowanie według pól klienta …

Tam czai się marketingowa magia! ✨

https://emojipedia.org/sparkles
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Dzień 9 
09.12.2024
Dzień Muzyki Techno  

Czujesz techno klimat? 

My nie! Ale mamy nadzieję, 
że ten intrygujący temat sprawił, że otworzyłeś tego 
maila! Skoro mamy już Twoją uwagę zobacz co dla 
Ciebie przygotowaliśmy:

Porada #9: Wykorzystaj nietypowe święta do 
komunikacji, niekoniecznie muszą one być ściśle 
związane z branżą, w której działasz. Nie wiesz, jak to 
zrobić? Wypróbuj Asystenta AI > Newsletter Hub
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Dzień 10 
10.12.2024 
Międzynarodowy Dzień 
Praw Człowieka 
10.12.2024 to Dzień Praw Człowieka, to moment, 
aby podzielić się ciekawymi ludzkimi historiami. 
Przygotowaliśmy listę książek, które według nas 
opowiadają niesamowite dzieje praw człowieka: 

Porada #10: Pokaż twarz swojego biznesu! 
Przedstaw ludzi, którzy zajmują się sklepem, niech 
odbiorcy poczują, że za doświadczeniem 
zakupowym stoi ekipa z krwi i kości! 
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Dzień 11 
11.12.2024 
Międzynarodowy Dzień 
Terenów Górskich 
Dzień dobry! Tak według zwyczaju witają się turyści na 
szlaku! 
Na dzień dobry sklep xyz przygotował specjalny rabat 
dla amatorów górskich wycieczek z okazji Dnia Terenów 
Górskich. 
Wykorzystaj ten rabat, aby przygotować się do pieszych 
wypraw! 

Porada #11: Bądź konsekwentny w tone of voice. 
Witasz się zawsze na social media w konkretny sposób 
ze swoimi odbiorcami? Nie zapominaj o tym w 
newsletterach! 



14

Dzień 12 
12.12.2024
Dzień Praw Zwierząt 

Dzień Praw Zwierząt to okazja do uświadamiania! 
Dlatego nasz sklep przygotował listę wartościowych 
artykułów, które pomogą Wam świadomie dbać o 
swoich pupili. 

Porada #12: Pozycjonuj się jako ekspert i dziel się 
swoją wiedzą! Newslettery to świetny kanał, aby 
budować mocną markę, między innymi dzięki dzieleniu 
się poradami. Przecież znasz swoje produkty najlepiej i 
możesz szerzyć tę wiedzę! 
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Dzień 13 
13.12.2024
Dzień Księgarza 

Ile książek czeka na Ciebie na półce? 
Pewnie sporo.  Z okazji Dnia Księgarza nasz zespół 
przygotował listę książek godnych polecenia, które z tej okazji 
zostały objęte dodatkowym rabatem. 

Jesteśmy przekonani, że ta literatura nie będzie kurzyć się na 
waszych półkach! 

Porada #13: Promuj kampanie newsletterowe również w 
kanałach Social Media! Jesteś dumny z produkowanych przez 
siebie treści? Pokaż fragment newslettera na instagramowym 
story i zachęć followersów do subskrypcji, aby te treści ich nie 
omijały!
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Dzień 14  
Deklarujesz się, że paczki 
dotrą przed wigilią?

Komunikuj to jako wartość dodaną i wyznacz daty, 
regularnie przypominaj o tym w newsletterze 

Uratuj gwiazdkę! 

Utrzymaj klientów poinformowanych, kto ma mieć 
pierwszeństwo do informacji jak nie właśnie 
SUBSKRYBENCi!
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Dzień 15 
15.12.2024
Dzień Herbaty 

Czaj, herbata, wywar, napój z liści… 
Co wolisz? Dziś Dzień Herbaty! 

Z tej okazji nasz sklep przygotował artykuły z bazą 
wiedzy zarówno dla początkujących, jak i bardziej 
zaprawionych w  herbacianych bojach! 

Porada #15: Zaszalej z szablonem wiadomości! 
Przedświąteczne porządki powinny dotrzeć również 
do wiadomości newsletterowej. Nie masz pomysłu? 
Zerknij na nasze szablony! A może tak Ci się 
spodoba ten proces kreatywny, że dotrzesz również 
do wiadomości automatycznych? Do dzieła! 
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Dzień 16 
Pamiętaj o fomo triggerze 

FOMO to skrót od angielskiego „Fear of missing out”. Mówiąc 
najprościej, jest to strach przed przegapieniem [czegoś]. 

FOMO trigger pomaga wzmocnić przekaz marketingowy, 
dążąc do określonego celu. W końcu nie chcemy, aby 
ominęły nas ciekawe, atrakcyjne okazje, prawda? 👀

Jak wykorzystać FOMO trigger? 
W tytułach maili, hasłach na banerach, lub za pośrednictwem 
sprawdzonego Social Proof. 🚀
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Dzień 17 
Dlaczego teksty 
Alternatywne są ważne 

Niektóre domeny pocztowe domyślnie blokują obrazki w 
wiadomościach — by je zobaczyć, klient musi odblokować je 
ręcznie. 
Warto go poinformować, że jeśli zezwoli na wyświetlanie zdjęć, to 
znajdzie wartościowe dla siebie treści. Z pomocą przychodzą 
atrybuty ALT — czyli teksty alternatywne, które wyświetlają się 
zamiast grafiki, jeśli ta nie może się załadować.

Zadbaj, aby każdy obrazek opisany był atrakcyjnym altem, 
ograniczającym się do kilku słów.
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Dzień 18 
Podziel się inicjatywą! 

Święta to czas pomagania! Wykorzystaj swoje zasięgi i 
podziel się inicjatywą, która jest dla Ciebie ważna — podziel 
się dobrem.

Pokaż, że za sklepem stoją prawdziwi ludzie 
i prawdziwe wartości.  
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Dzień 19  
Podziel się pomysłami na 
prezent dla spóźnialskich 

Skup się na szybkiej dostawie i podkreśl wartość 
dodaną Twoich propozycji.

Może jakieś spersonalizowane wiadomości e-mail 
z ofertami last-minute? Warto połączyć je z 
elementami on-site, np. Pop-up, w którym 
informujesz spóźnialskich, że masz ofertę 
specjalnie dla nich.
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Dzień 20
20.12.2024 
Międzynarodowy Dzień 
Solidarności Ludzi
Murem za klientami! 

Dziś Dzień Solidarności Ludzi! 
Sklep xyz solidaryzuje się ze swoimi subskrybentami i z tej okazji 
przygotował coś, co nie powinno zostać przeoczone! 

Porada #20: Zażartuj! Subskrybent też człowiek! Według 
psychologii zakupów ludzie pamiętają o rzeczach, które wywołują 
w nich emocje. Rozbaw subskrybentów i zapisz się w ich 
sercach! 
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Dzień 21 
21.12.2024 
Podziel się przepisem na 
karpia!

Twórz społeczność i tak jak z najlepszą koleżanką, podziel 
się z subskrybentami swoim ulubionym przepisem na 
święta. 

Porada #21: Może wykorzystasz kanał komunikacji 
newsletterowej do promocji swojego kanału na 
Instagramie? Zachęć subskrybentów do oznaczania profilu 
twojej firmy na story, jeśli korzystają z Twoich produktów 
podczas przygotowania do świąt. 
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Dzień 22 
22.12.2024 
Rozluźnij atmosferę
i …zainspiruj!   

W wielu domach pewnie już czuć było zapach 
spalonego ciasta.

To idealny moment na komunikację z pomysłami 
jak okiełznać chaos przy użyciu Twoich 
produktów! 

Swobodna komunikacja skraca dystans oraz 
pozwala wyróżnić brand w odczuciu 
konsumentów. 
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Dzień 23
23.12.24 
Nie zapomnij o życzeniach!  

To miła tradycja, która skróci dystans konsument -sklep 
oraz zastąpi personę “miłego sprzedawcy”, której 
imitacja jest wyzwaniem dla e-sklepów.

Wzmacniaj lojalności swojego grona odbiorców. Ludzie, 
którzy czują się docenieni są skłonni dłużej pozostać w 
gronie subskrybentów. 
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Dzień 24
24.12.24 
Odpocznij i czytaj nasze 
życzenia dla Ciebie! 

Drodzy Klienci, 
życzymy Wam zdrowych, spokojnych, rodzinnych świąt! 

Wykorzystajcie ten czas na zasłużony odpoczynek i 
wiedzcie, że nie  możemy się doczekać naszego wspólnego 
rozwoju w roku 2024! 

Wesołych Świąt! 
Zespół ☰ edrone  
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BONUS: Nie zapomnij o 
komunikacji noworocznej 
2024... Ach cóż to był za rok! Będziecie tęsknić?

Koniec roku to czas podsumowań! Zobacz jak bardzo zmieniliśmy 
się dla Ciebie! Sklep xyz zaprasza swoich subskrybentów w 
sentymentalną podróż z bestsellerami roku 2024! 

Uwaga! Bestsellery 2024 zaraz opuszczą nas na zawsze!  

Wielkie czyszczenie magazynów rozpocznie się już za kilka dni, bo 
nowy rok to nowi my!

Porada #bonus: Podsumuj ten rok i podziel się bestsellerami! 
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BONUS: Nie zapomnij o 
komunikacji noworocznej 
Idzie nowe więc musimy się pożegnać z niektórymi 
produktami… na otarcie łez mamy rabat dla naszych 
stałych klientów!  

Jakie jest Twoje noworoczne postanowienie? 
Spokojnie, tylko żartowaliśmy. Nie musisz nam odpowiadać 
i tak mamy dla Cienie rabat. 
Rabat na dobry start od sklepu xyz! 

Zacznijmy rok 2024 z przytupem! Specjalnie dla naszych 
subskrybentów zebraliśmy najlepsze okazje w jednym 
miejscu. Niech się darzy!  

Porada #bonus: Podziel się planami na przyszłość! 
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BONUS: Nie zapomnij o 
komunikacji noworocznej 
Święta zbliżają się wielkimi krokami, a my nie możemy się 
doczekać, aby podzielić się z Tobą radością i ciepłem tego 
magicznego czasu! 🌟

Dziękujemy Ci za to, że jesteś częścią naszej społeczności. 
Twoje pomysły, opinie są dla nas bezcenne! Chętnie 
wysłuchamy, co masz do powiedzenia. Znajdźmy razem 
nowe sposoby, aby nasza wspólnota się rozwijała! 

Porada #bonus: Buduj swoją społeczność i podkreśl, że 
chcesz poznać sugestie Twoich subskrybentów! Co dwie 
głowy to nie jedna!
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BONUS: Nie zapomnij o 
komunikacji noworocznej 
Nowy rok! Nowi my! 

Ten rok był dla nas czasem wzlotów i nowych możliwości. 
Dzięki Tobie osiągnęliśmy tak wiele! Razem świętowaliśmy 
sukcesy, wspieraliśmy się w trudnych chwilach i 
tworzyliśmy niezapomniane chwile. Dziękujemy za każdy 
krok tej niezwykłej podróży!

Przedstawiamy Ci nasz BIG plan na przyszły rok!

Porada #bonus: Podsumuj ten rok i podziel się ciekawą 
niespodzianką!



hello@edrone.me

PL: +48 510 043 827

BR: +55 11 2844-4529

ES: +34 693 538 304

Offices in: Barcelona, Cracow, São Paulo

HQ in Poland
Lekarska 1
31-203 Kraków

Let’s stay in touch!
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4.9 out of 5 stars
on G2.com

https://www.g2.com/products/edrone/reviews
https://www.g2.com/products/edrone/reviews
https://www.g2.com/products/edrone/reviews
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