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Marketing Mentoring
Pakiet OPTIMAL

Pakiet Optimal zapewnia: wsparcie strategiczne i techniczne, dostosowane do
indywidualnych potrzeb klienta oraz ustalonego celu, takiego jak zwiekszanie
ilosci zamowien i tym samym wygenerowanie wiekszego przychodu,
budowanie bazy czy wzmocnienie wizerunku marki. Podczas spotkan
specjalista Customer Success przedstawia audyt konta i propozycje jego
optymalizacji, nastepnie wspolnie opracowujemy strategie i wdrazamy
dziatania. Aktywny udziat klienta w procesie jest kluczowy dla osiggniecia
najlepszych rezultatow.

Liczba spotkan: 2 (po 30 min)
Cena: 889 zt

Przebieg spotkan:

€D Sootkanie: Analiza i Ustalenie Celu

« Przedstawienie audytu konta.

« Omowienie i ustalenie celu mentoringu.

« Stworzenie strategii marketingowej na podstawie wskazanych
rekomendacji.

€) Spotkanie: Wdrozenie i Weryfikacja

« Wspdlne wdrozenie 1. czesci funkcjonalnosci.

« Weryfikacja funkcjonalnosci uruchomionych po stronie klienta.

« Optymalizacja dotychczasowych ustawien i kampanii w systemie.
. Sesja Q&A.




Marketing Mentoring
Pakiet MAXI

Pakiet Maxi zapewnia: rozszerzone wsparcie strategicznei techniczne
dostosowane do indywidualnych potrzeb klienta. Jest idealnym wyborem dla
0sOb, ktore potrzebujg bardziej kompleksowego podejscia, aby skutecznie
0siggngC swoje cele, takie jak zwiekszenie liczby zamowien, generowanie
wiekszego przychodu, budowanie bazy klientow czy wzmacnianie wizerunku
marki. Podczas czterech spotkan specjalista Customer Success przeprowadzi
szczegotowy audyt konta, na podstawie ktorego wspodlnie opracujemy
I wdrozymy zaawansowang strategie marketingowg oraz zoptymalizujemy
dziatania krok po kroku. Aktywny udziat klienta w procesie jest kluczowy
dla osiggniecia najlepszych rezultatow. Dzieki wydtuzonemu procesowi,
klient zyskuje dodatkowy czas na zgtebianie wiedzy, zadawanie pytan oraz
stopniowe wprowadzanie zmian.

Liczba spotkan: 4 (po 30 min)
Cena: 1349 zt

Spotkanie: analiza i ustalenie celu
® Przedstawienie audytu konta.
e Omowienie i ustalenie szczegdtowych celow mentoringu
e Stworzenie strategii marketingowej na podstawie  wskazanych
rekomendacji.




@) Spotkanie: wdrozenie - czes¢ |

e \Wspdlne wdrozenie 1. czesci funkcjonalnosci

e Weryfikacja funkcjonalnosci uruchomionych po stronie klienta.

e Optymalizacja  dotychczasowych ustawien i kampanii
w systemie.

e Sesja Q&A

Spotkanie: wdrozenie - czes¢ Il

Wspdlne wdrozenie kolejnych funkcjonalnosci.

Weryfikacja funkcjonalnosci uruchomionych po stronie klienta.
Dostosowanie strategii do wynikow poczgtkowych dziatan.
Analiza i optymalizacja biezgcych kampanii oraz dziatan.

Spotkanie: podsumowanie i dalsze kroki
Weryfikacja funkcjonalnosci uruchomionych po stronie klienta.

e Szczegotowe podsumowanie wprowadzonych zmian i wynikow.
e Przedstawienie rekomendaciji na przysztosc.
e Sesja Q&A.
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